
Les 5 piliers d'une candidature gagnante

Bien Soutenu

Un appui institutionnel
solide renforce votre

crédibilité et votre
visibilité.

Parfaitement
Calé

Anticipez les
calendriers. La deadline

est stricte : 12h00,
heure de Bruxelles.

Stratégique

Ciblez le bon
programme et utilisez
les points de contact
nationaux (PCN) pour

vous guider.

Clair &
Authentique

Racontez une histoire
percutante, ancrée
dans votre réalité

locale, compréhensible
par tous.

Alignement
stratégique

Ancrez votre projet
dans les grandes
stratégies de l'UE

comme le Green Deal
ou Digital Europe.

L'importance cruciale de l'anticipation

Les chances de succès diminuent si la préparation commence après la
publication de l'appel à projets.

Les "Work Programmes" sont publiés des mois à l'avance : utilisez-les !

Bâtir un consortium gagnant

Un projet isolé a peu de chances d'aboutir. 
La règle d'or : s'associer avec au moins un

partenaire d'un autre État membre 

DÉPÔT : MISSION ZÉRO STRESS

N'attendez JAMAIS le dernier jour pour soumettre votre projet sur la plateforme officielle.
Un problème technique est vite arrivé. La porte se ferme à **12h00 précises (heure de Bruxelles)**. Visez

une soumission au moins 24h à l'avance.

Contact en Nouvelle-Calédonie
Lauretta Devaux, service de la coopération régionale et des relations extérieures (SCRRE) lauretta.devaux@gouv.nc.

1. PRÉPARATION
Identifiez les programmes
pertinents.
Créez vos comptes officiels (EU
Login, PIC).
Analysez en détail les appels à
projets.

5. BUDGET
Distinguez et chiffrez coûts
directs/indirects.
Justifiez précisément chaque
ligne budgétaire.
Prenez en compte les surcoûts
(ex : PTOM).

7. SUIVI / ÉVALUATION
Définissez des indicateurs
de performance (KPI).
Établissez un calendrier
pour les rapports.
Impliquez les bénéficiaires
dans l'évaluation.

3. PARTENAIRES
Consortium d'au moins 2 États
membres (selon l’appel)
Évitez les projets uniquement
"franco-français".
Misez sur la complémentarité
des compétences.

2. DIAGNOSTIC
Clarifiez vos objectifs (méthode
SMART).
Identifiez la valeur ajoutée pour
l'UE.
Réalisez une analyse
SWOT/arbre à problèmes.

4. CONSTRUCTION
Structurez en "Work Packages"
et livrables.
Élaborez un plan de travail et
calendrier réalistes.
Préparez un plan de gestion
des risques.

6. COMMUNICATION
Intégrez un plan de
communication dès le début.
Identifiez les canaux et publics
cibles.
Prévoyez comment valoriser les
résultats.

Votre feuille de route en 7 étapes Clés

SPÉCIFICITÉS DES PTOM

Transformez votre idée
en projet à succès

Votre guide visuel 
pour naviguer dans l'écosystème des financements de l'Union européenne

et maximiser vos chances de réussite.

Assurez-vous de bien identifier les
programmes ouverts à votre

statut et, surtout, d'anticiper les
surcoûts (transport, logistique,

etc.) dans votre budget.
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